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Experienti de lucru

Director executiv Business Division Group. lasi
rrr,ir I o l{lll8 - [rri'.7r.r]i

Experienta profesionala peste 15 ani in

Teleccomu n icatii.Ad min istraea retelei de magazine, cordona rea

echipei tehnice ( montaj fibra otica si antene satelit ),coordonarea

echipei de distributie prepay demararea afacerii in Romania

,depasirea cifrei de afaceri in de 1 milion$, intrarea in top 100

societati din Jud.lasi, etc

Abilitati si competente dobandite:

Management, Sales Management, Team Management,

Managementul echipei, Comunicare negociere, resurse umane

recrutare personal.

Director nalional de vanz5ri, Pro lnvest, lasi
.rrgrr:l 2(i();i nlnrlrP 2aJl)a

Coordonarea departamentului de vanzari la nivel national

Abilitati si competente doband ite:

lnternet, Reporting, Ad ministration, Printers, Microsoft Word, Back

Office, microsoft excel, microsoft visio, Time management,

microsoft outlook express, microsoft operating system, web

browsers, document formatting, organisation, client liaison, email,

MEX(industriy specific program)

Director zonal, Alsifcom Intermed, Cluj

Reprezint societatea in relatiile cu autoritatile si cu terti din zona

arondata.

Responsabil de atingerea obiectivelor financiare zonale.

Coordoneaza echipa de vanzari si TESA din punctele de lucru

arondate:
-Muntenia, Moldova si Republica Moldova

Director de vanzari, SC VAN ELLI SRl. Bucuresti
i,.iira. e l0C..l lq11,1rl_.r r: i0Ca:

Coordonarea echipei de vanz ari(42 de angajati din 7 puncte de

lucru), stabilirea si defalcare bugete(256 mii de euro/2006),

atingere target.

Stabilirea si mentinerea legaturi cu Retelele internationale: M etro'

Billa, etc.

Negocieri anuale, listare produse, promotii, etc'

Reprezentarea societatii in relatia cu autoritatile: ANSVA' LCS'

Ministerul Agriculturii, ICMBVA, etc.

Director de vanzari Zona Transilvania, Vanelli SRL, lASl
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Recrutare si angajare personal, supervizarea activitatii din
Transi lvania, cresterea regulata a vanzari lor, stabilirea conditiilor
comerciale cu subdistribuitorii si clienti importanti, urmarirea
rentabilitatii punctelor de lucru cluj, Brasov, Mures.
Relatia cu autoritatile locale si bancile comerciale.

Director vanzari, GEF FACILITIES SRt- tASl
11 Jtir-, -l0U I - afrr ll:C l/-:::

Angajare personal, realizarea targetelor de vanzari, operatiuni
ba nca re, operatiuni aprovizionare.

Supervizor, SC TRIPACO SRI- lASl
.rl-l iiie.10C0 f.-:hr .r.t ! ir 2001

Supervizarea echipei de vanzari pe judetele lasi, Vaslui, Botosani

si Suceava

Agent Vanzari, TRIPACO SRl. lASl
norellrtlrle 1999 , ntattte 20U0

Agent de vanzari produse cosmetice (L'oreal si Florena) pentru
orasu I lasi.

Crearea si mentinera portofoliului de client, preluarea comenzi,
incasa re sold u ri.

Educatie

Master, Academia de Politie "Alexandru loan Cuza,
rair Ua,r !, l1ll,l Pr,,tr, r:

Colegiul National de Afaceri lnterne
Stiinte, lnformatii si Ordine Publica ECTS/SECT 30 de credite
tran sferabile

Licenta, Universitate "Petre Andrei" lasi

Fina nte Banci lasi


